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Atividades Profissionais
· Mapfre Seguradora de Garantias e Crédito S/A
Diretor Geral de Julho/01 até o momento
· Marsh Corretora de Seguros Ltda.

Gerente de Garantias e Crédito de Setembro/96 até a Julho/01

· Delphos Serviços Técnicos S/A

Atuário - Surety Underwriter de Agosto/96 até a Agosto/98

· NV Consultoria Ltda

 Gerente de Processos de Fevereiro/95 até Agosto/96

· General Accident  S/A

Chefe Deptº de Produtos de  Outubro/91 até Fevereiro/95

· Frank B. Hall Corretagem de Seguros Ltda

Executivo de Contas de Agosto/88 até Outubro/91

· União Corretores S/A.

Assistente Comercial de Julho/87 até Julho/88

· Assurê  Corretagem De Seguros Ltda

Assessor Comercial de Abril/87 até Julho/87

· Sul América Seguros S/A

Assistente Comercial de Abril/86 até Abril/87

Atividades Profissionais Paralelas
· Fundação Escola Nacional de Seguros - FUNENSEG
Atuando desde 1989 como professor de Teoria Geral do Seguro, Seguro Automóvel, Seguro Garantia e Introdução a Atuária nos cursos:  Preparatório para o Exame de  Habilitação de Corretores de Seguros, Básico de Seguros,  de especialização e de desenvolvimento gerencial (GTS - Gerente Técnico de Seguros).

· PUC RJ

Atuando como professor da cadeira de Matemática do Risco no curso de pós graduação em seguros (IAG - Master em Seguros) no Rio de Janeiro e em Brasília.

Idiomas
· Inglês

· Espanhol

Observações Finais
Conhecimento avançado de microcomputação e larga experiência em planilhas eletrônicas, editores de texto, elaboração de banco de dados, gerenciadores de programas e programas de apresentação.

Formado como Gerente Técnico pela FUNENSEG em 1993.

Briefing
Durante os treze anos de trabalho junto ao mercado segurador tenho acumulado experiência nas áreas comercial e técnica, tanto em companhias seguradoras como em corretores de seguros.

À época em que desempenhei as funções de corretor de seguros, desenvolvi programas de seguros para empresas que apresentavam tanto riscos comerciais quanto riscos industriais, acompanhando desde a elaboração da proposta de seguro até a negociação com o ressegurador dos planos pertinentes e necessários.

Atuando como segurador coordenei o processo de implantação de plataformas de seguro, constando como parte da implantação o treinando de corretores e a divulgação dos critérios operacionais.  Posteriormente, coordenei a sua gestão operacional.

Desenvolvi o Departamento de Novos Produtos,  na "GA Seguradora", traduzindo material da casa matriz, relativo aos produtos que seriam iniciados no mercado brasileiro, adequando-os aos critérios e características brasileiras. Fizeram parte desta função: apresentação do produto à SUSEP e acompanhamento até sua aprovação; definição de política de aceitação; e o treinamento de todos os departamentos envolvidos na realização de negócios (produção, técnica, emissão e sinistro) de sucursais e corretores de seguros.

Como meu perfil é pró-ativo e empreendedor, aceitei atuar como gerente de processos coordenando o desenvolvimento técnico e informático relativos a implementação de novos produtos destinados ao mercado massificado, onde a comercialização ocorre através de telemarketing.  A coordenação destes processos incluíam a definição das características do produto e das condições gerais, bem como a normatização operacional, desde a emissão da proposta até a liquidação do sinistro, levando-se em consideração a constituição de reservas e sua devida atualização.

Possuo profundo interesse no desenvolvimento do mercado segurador e estou imbuído de espírito empreendedor e pesquisador, além de contar com facilidade no constante aprendizado de novas técnicas, teorias e conceitos.  Face ao profundo relacionamento junto ao mercado segurador brasileiro mantenho relação de amizade com funcionários nos mais diversos escalões da SUSEP e IRB Brasil Re, além de entidades de classe como FENASEG e FENACOR.

Na Marsh estive envolvido com os mais diversos projetos de infra-estrutura do Brasil, representando tanto os proprietários (normalmente concessionários e serviços públicos) como empreiteiros (normalmente contratados para a implantação – construção e fornecimento).  As atribuições assumidas foram voltadas para a estruturação de operações do Seguro Garantia.

Tenho interesse em desenvolver trabalhos que estejam voltados para o estudo profundo e rápido de operações complexas, que envolvam conceitos mais avançados como “WRAP”, aplicado aos grandes projetos.

Venho aprimorando as funções de underwriter, com objetivos relacionados a criação e desenvolvimento de operações não tradicionais suportadoras de Project Finance., bem como desenho e implantação de processos de treinamento de áreas técnicas e comerciais, além de atuar no desenvolvimento de projetos, implementação e implantação de operações e acompanhamento de negócios junto aos Tomadores (Principal) e Segurados (Obligee) de Seguro Garantia.

Possuo experiência em Crédito desde 1990, através de pesquisa e estudo junto ao mercado segurador para a preparação de aulas (Funenseg).  Desde 1996 atuo exclusivamente com Seguro Garantia e Crédito, época em que desenvolvi modelo específico de análise de crédito para empresas construtoras e idealizei procedimento para avaliação de capacidade técnica e evolução de empresas.  Atualmente encontro-me como Diretor Geral da Mapfre Seguradora de Garantias e Crédito, que iniciou suas atividades operacionais em 2001, com a principal atribuição de fazer com que a Mapfre seja introduzida no contexto brasileiro e destaque-se dos demais competidores.  Todos os pressupostos estratégicos, financeiros e administrativos, foram atingidos desde então, posicionando a Mapfre como a principal operadora em Seguro de Crédito e uma das mais importantes multinacionais em Seguro Garantia.

Como principal característica pessoal cito a facilidade de aprendizado contínuo e a rapidez na adaptação a novos conceitos ou mercados.


